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 August tilbud på de nyeste konjunkturmålinger. Gratis at prøve! 
 Spændende artikel, hvis jeres CRM er kørt af sporet! 

 

 
Direkte adgang til realtime viden om konjunkturer, forbrugeradfærd 
og forbruger tendenser. 

Due & Partners og CEM Institute har efter mange års samarbejde 
knyttet tættere bånd, som du vil høre meget om meget snart. Men 
lige nu er det det kommende Folketingsvalg, de økonomiske tenden-
ser og ændringer i forbrugeradfærd og forbrugernes forventninger til 
fremtiden, der optager erhvervslivets tanker.  

Derfor har du gratis adgang til vores seneste konjunkturmåling. 

På grund af det snarlige Folketingsvalg og uroen på finansmarkeder-
ne opdaterer vi konjunkturmålingerne og forbrugertilliden hver 14. 
dag (næste gang, onsdag den 24. august). Frem til næste 
folketingsvalg opdaterer vi de politiske opinionsmålinger hver uge.  

Fra den dag, Folketingsvalget udskrives, opdateres opinionsmålinger 
hver dag. 

Hver opdatering baseres på 1.100 nationalt repræsentative 
telefoninterview, som gennemføres af analyseinstituttet Voxmeter. 

Gratis prøveadgang til CEM Economy (gælder til og med 23. august 
2011). 

I august køber du CEM Economy for 2.456 dkr. pr. måned (normalpris 
4.000 dkr.). Meld dig til i august og spar 45 %. Du kan opsige aftalen 
med 3 måneders varsel. Prisen er excl. moms. 

Klik her og få fast adgang til CEM Economy. 

 

 

Artikel: SOScrm® 

Denne artikel er skrevet for at gøre det nemmere for jer at beslutte, 
om I vil kaste jer ud i CRM eller ej.  Få inspiration til at træffe den 
rigtige beslutning med denne helt nye artikel. 

Download artiklen fra sitet. 

 

http://www.ceminstitute.com/index.php/cem-economy
http://cg.catglobe.com/login.aspx?r=9b918a8f-a879-4650-b4c4-04275714e28e
http://www.due.dk/files/Billeder/Artikler/KnowMore_SOScrm.pdf


 

Gør som OK, AO, Landbrug & Fødevarer  

Det er overvældende så stort udbytte, en virksomhed kan have af at 
implementere CRM. Udbytte i form af blivende merindtjening, større 
kundetilfredshed og dermed loyalitet, bedre udnyttelse af salgs- og 
andre ressourcer, større konkurrencekraft, gladere og dygtigere 
medarbejdere. Det er nemt at beregne en flot ”return on investment” 
på CRM investeringen - både før og efter. 

Se referencelisten  

Med venlig hilsen 

Claus Due 
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